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보험 상담 문자·카톡 3선
바로 복사해서 쓰는 문자 — 무료 자료

○○, [ ] 부분을 고객과 상황에 맞게 바꿔서 사용하세요. 보험 안내 문자는 소속 회사·협회의 광고·심

의 규정에 맞게 반드시 확인하고 조정해서 사용해 주세요.

01 소개받은 분께 첫 연락

안녕하세요, ○○님. ○○○님께서 소개해 주셔서 연락드립니다. ○○보험 ○○○입니다.

부담 없이 10분 정도만 이야기 나눌 수 있을까요? 편하신 시간을 알려 주시면 맞춰서 다시

연락드리겠습니다.

💡 소개해 준 분의 이름을 첫 문장에. 첫 연락에서는 상품 이야기를 하지 않습니다.

02 1차 상담 후 — 2차 미팅 안내

안녕하세요 고객님, 오늘 소중한 시간 내어 보험 점검 받으시느라 고생 많으셨습니다.

오늘 상담드린 내용과 다음 2차 미팅 때 안내해 드릴 핵심 내용을 세 가지로 요약해 드립니

다.

1. 기존 보험에서 새어나가던 불필요한 특약 정리 가이드

2. 가장 염려하셨던 [○○] 집중 보완 플랜

3. 과거 치료 이력 중 청구가 누락되어 돌려받으실 수 있는 보험금 신청 준비

▶ 2차 미팅 일정: O월 O일(요일) O시

요청하신 서류와 제안서 잘 준비해서 지난번 장소로 방문드리겠습니다. 감사합니다.

💡 고객이 걱정한 부분을 [○○]에 그대로 넣으세요.

03 계약 직후 감사 문자

○○ 고객님께, 이번에 소중한 플랜을 저와 함께 선택해 주셔서 진심으로 감사드립니다.

앞으로 이 선택이 고객님과 가족의 삶에 든든한 힘이 되기를 바랍니다. 필요하실 때는 언제

든 편하게 연락 주세요.

상품뿐 아니라 신뢰와 서비스까지 함께 약속드리겠습니다.

💡 계약한 그 자리에서 보내는 것이 가장 효과적입니다.



나머지 9개가 궁금하신가요?

청약 안내, 계약 다음 날 안심 메시지, 증권 점검, 보험금 청구 안내, 소개 요청까지 12선 전체는 「보

험영업 완전정복」 개인편(법인편은 법인용 12선)의 후기 선물로 드립니다.

스토어: https://salesscript-mauve.vercel.app/store.html
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